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Bedzie drozej?

Podatki sg powszechnie uwazane przez po-
datnikéw za uciazliwe, niesprawiedliwe i nie-
uchronne stad stwierdzenie: sg w zyciu tylko
dwie pewne rzeczy - Smier¢ i podatki.

Rzad przyjat ostateczng wersje projektu
budzetu 2011 z 40,2 mld zt deficytu. W pro-
jekcie zapisano zmiany w podatku VAT. Przez
3 lata, poczgwszy od 2011 r.,, beda obo-
wigzywaty nastepujgce stawki VAT: 23% i 8%
(obecnie 22% i 7%). Analitycy przewidujg ze,
po podniesieniu VAT najpierw wzrosnie in-
flacja, a wzrost cen wywota eskalacje zadan
ptacowych. Jesli przetozy sie to na wzrost
wynagrodzen spowoduje to wyzszy popyt na
towary i ustugi, ktéry doprowadzi do kolejnego
skoku inflacji, ale temu powinny zapobiec
wyzsze stopy procentowe. Tak twierdzg
specjalisci od finanséw, jednak ich prze-
widywania jak zwykle zweryfikuje zycie.
Jedno jest pewne bedzie drozej. Klienci
wrazliwi na ceng, po podwyzce mogq siegnac
po co$ tanszego. Jak zatem zareagujg
producenci na wyzszg stawke podatku
wymuszajacg wzrost cen? Niektorzy zamie-
rzajg wzig¢ wyzszy podatek na siebie, inni
jednak bedg zmuszeni przerzuci¢ podwyzke
na klienta, jeszcze inni bedg obniza¢ koszty
produkgji i szukac tanszych dostawcéw. Moze
sie okazac, ze dla wielu przedsiebiorcow tanie
wyroby z Panstwa Srodka stang sie pozornym
antidotum na podwyzszke podatku. By¢ moze
to daleko posunieta teza, ale wiadomo wszak,
ze Unijny producent chocby wyszedt z siebie
nie jest w stanie zbi¢ kosztéw tak aby by¢
konkurencyjnym z Chinami. Chiny moga sto-
sowac nizsze ceny, poniewaz generujg inne
koszty np. niskie pensje, brak tak surowych
przepisow jak w UE dotyczacych ochrony
srodowiska czy prawa pracy. Czy zatem od
nowego roku wraz z podwyzszka podatku VAT
mozemy spodziewac sie zwiekszonej podazy
tanich chinskich butéw, tekstyliow i...silnikow
rurowych? Co prawda rynek rzadzi sie swoimi
prawami, ale czy zauwazy, ze tansze chinskie
wcale nie znaczy lepsze?
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...Zrezygnowatem z tych drogich rolet i sam
zabezpiecze nasz dom...
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Prezentacja z terenu
- wywiad

z Michatem Chmielewskim
wiascicielem firmy VER-MIX

Firma VER-MIX jest znana i ceniona. Jaka
jest geneza jej powstania?

W 1993 roku zatozytem firme, ktéra na pocza-
tku swojego istnienia miata zaledwie trzech
pracownikow i zajmowata sie¢ montazem zalu-
zji poziomych oraz roletek materiatowych,
jednak z czasem zaistniala mozliwos$¢, aby
uruchomi¢ produkcje i montaz rolet zewne-
trznych, ktére bardzo szybko znalazty swoje
miejsce na naszym miejscowym rynku.
Decyzja o rozpoczeciu produkcji rolet byta
bardzo trafna, poniewaz zainteresowanie
klientéw przerosty moje oczekiwania i dlatego
w krotkim czasie wzrosta liczba pracownikéw
w mojej firmie. Z roku na rok zwigkszata sie
liczba odbiorcéw indywidualnych , a zarazem
stworzytem baze firm, ktére byly zaintere-
sowane wspdipfracg w temacie systemow
ostonowych. W tym czasie, gdy firma zaczeta
rozwija¢ sie praktycznie sama, a baza firm
wspotpracujacych z nami wzrastata z roku na
rok postanowitem rozbudowa¢ hale produk-
cyjng oraz wybudowaé nowe biuro handlowe,
ktore jest niezbedne do pierwszego kontaktu
z partnerami handlowymi oraz klientami. Na
dzien dzisiejszy nasza produkcja to przede
wszystkim rolety zewnetrzne, roletki materia-
fowe, vertikale, moskitiery oraz bramy rolowa-
ne. Posiadamy do nich caly niezbedny
osprzet mechaniczny, ktéry zapewni bezpie-
czng prace naszych produktow.

Jak ocenia Pan sezon 2010 i jak
prognozuje Pan rok 2011 w kontekscie
wzrostu podatku VAT?

Rok 2010 w historii firmy Ver-Mix zapisat sie
wyjatkowo dobrze, mimo mato optymisty-
cznych prognoz dla branzy. Stabilne funda-
menty, ktére nasza firma wypracowata w po-
przednich latach, jak réowniez coraz wieksza
Swiadomos¢ marki ws$réd uzytkownikow
naszych produktéw przyczynia sie do
pozytywnego zamkniecia roku budzetowego.
Wykorzystujac wtasne atuty i przewage kon-
kurencyjng budowang na przestrzeni os-
tatnich lat zrealizowali$my wszystkie plany
zaréwno w obszarze sprzedazy, jak i szeroko
zakrojonych dziatan marketingowych. Mimo iz
jest to juz 17 rok dziatalnosci firmy Ver-Mix na
naszym rynku, wcale nie zwalniamy i ciagle
opracowujemy nowe rozwigzania w temacie
systeméw ostonowych. Zdajemy sobie
sprawe, ze sytuacja na rynku z powodu
podwyzki podatku VAT moze niekorzystnie
wptywaé na zapotrzebowanie naszego
konsumenta i witasnie dlatego bedziemy
opracowywa¢ nowe rozwigzania tak, aby
koncowy odbiorca byt zadowolony.

Zima to trudniejszy czas dla branzy
budowlanej i montazowej, jak Pana firma
radzi sobie w tym okresie?

Okres zimowy dla wielu z nas jest czasem,
ktory przynosi wiele znakéw zapytania, lecz
staramy sie ustawic¢ naszg produkcje tak, aby
nasi stali odbiorcy hurtowi jak i indywidualni
byli w petni zadowoleni. Profil produkcji w tym
czasie raczej za wiele sie nie zmienia, gdyz
przez to, ze mamy ustabilizowany tok
produkcyjny i state umowy z naszymi
hurtownikami jesteSmy w ciagtym cyklu
produkcyjnym. Wiadomo, ze jestesmy
uzaleznieni od warukéw atmosferycznych
panujacych w tym okresie, poniewaz bardzo
niska temperatura koliduje z montazem rolet.
W takich sytuacjach sprawnie dziatajacy dziat
obstugi klienta na biezaco informuje odbiorce i
ustala termin tak, aby sprawa byta pozytywnie
zatatwiona.

Popularnosé¢ produktéw ostonowych
w Polsce wciaz wzrasta. Czy wg Pana jest
juz taka jak w krajach Europy zachodniej?

Jezeli chodzi o popularnosé, a co dalej idzie
zapotrzebowanie w temacie systemoéw
ostonowych w poréwnaniu krajowego rynku
z rynkiem zachodnim to widze duzy postep.
Coraz wiecej krajowych firm wprowadza na
nasz rynek wiele rozwigzan technicznych,
ktére z powodzeniem konkurujg z zachod-
nimi. Przez to coraz wiecej firm dewelo-
perskich jak i klientow indywidualnych decy-
duje sie na korzystanie z systeméw ostono-
wych produkcji krajowej i nie tylko.

Jako szef firmy co uwaza Pan za swdj
najwiekszy sukces?

Moim jak i naszym wspélnym sukcesem, bo
przeciez chodzi tu o pracownikéw catej firmy
to ugruntowanie naszej pozycji na rynku
systemow ostonowych i ciggly jej rozwdj. Na
poczatku roku zostato oddane nowe biuro
handlowe, rozbudowalismy hale produkcyjna,
w ktérej to nasi wysoko wykfalikfikowani
pracownicy maja dostep do coraz to
nowszych rozwigzan technologicznych
zwigzanych z cyklem produkcyjnym. Poprzez
ciezkg prace w ostatnich latach staliSmy sie
liderem na rynku lokalnym co stawia nas w
jeszcze lepszym $wietle. Dla mnie sukcesem
jest to, ze z powierzanych zadan wywigzuje
sie W sposob nalezyty, ze wspotpracownikéw
w postaci moich podwiadnych traktuje w
sposéb odpowiedni, a oni to czujg i dajg temu
wyraz. Prywatnie, wydaje mi sig, ze udaje mi
sie zamykacé na klucz sprawy zawodowe i nie
przenosi¢ ich do domu. Przez wiele lat
udzielatem sig grajac w pitke nozna co i dzisiaj
czynig¢ z wielkim zadowoleniem. Jezdze na
nartach, co traktuje jako odpoczynek od spraw
zawodowych. Na reszte, céz, chyba brakuje
czasu.




Ubezpieczenia
w ustugach
montazowych

Ubezpieczenia to temat na osobng publikacje,
w tym wydaniu informatora pragniemy zasy-
gnalizowac jedynie problematyke. Firmy mon-
tazowe borykaja sie z dwojakiego rodzaju
gtéwnymi problemami:

bezpieczenstwem realizacji inwestyciji,

gwarancjq finansowania inwestyciji.
Pierwszy problem dotyczy ryzyka pojawia-
jacego sie podczas samych prac montaz-
owych. Na dzien dzisiejszy wiele firm ubez-
pieczeniowych posiada w swojej ofercie tzw.
ubezpieczenia budowlano-montazowe, ktére
zapewniajg ochrone wszystkim stronom
zaangazowanym w realizacje robot budowy-
montazu:

inwestorom/zleceniodawcom,

wykonawcom i podwykonawcom.
Przedmiotem ochrony w zwigzku z wyko-
naniem robét budowlano-montazowych mogg
by¢:

obiekty budowlane i/lub montazowe

tj. materiaty niezbedne do ich realizacji

i koszty wykonania,

sprzet, wyposazenie i zaplecze budowy,

maszyny budowlane,

dokumentacja budowy,

mienie osobiste pracownikéw,

inne koszty i mienie.
Okres ochrony ubezpieczeniowej obejmuje
wszelkie dziatania realizowane od momentu
organizacji placu budowy/robét, dokazania
catosci lub czesci robot inwestorowi do
esploatacji. Drugi problem dotyczy ryzyka
finansowego. Tu przychodzi nam z pomocg
wiele instytucji ubezpieczeniowo-finan-
sowych oferujgcych ubezpieczenia nalez-
nosci. Zalety ubezpieczenia:

ubezpieczenie wszystkich naleznosci lub

tylko wybranych przez Panstwa

kontrahentéw,

przeprowadzana jest rzetelna ocena

wiarygodnosci handlowej kazdego

kontrahenta,

sktadka ubezpieczeniowa jest jedynym

kosztem ubezpieczenia, bez dodatkowych

optat oceniana jest kondycja kontrahentow

i windykacja ubezpieczonych naleznosci,

odszkodowanie jest wyptacane

w przypadku nieotrzymania ptatnosci za

towary lub ustugi.
www.ubezpieczeniefirm.com
www.kuke.com.pl
www.pzu.pl

Odmtodzona seria
silownikow PRO NHK

Juz niedtugo zaprezentujemy Panstwu
odmtodzone sitowniki serii PRO NHK. Nowe
sitowniki z mozliwos$cig awaryjnego, recznego
podnoszenia, charakteryzujg sie¢ mocniej-
szym i bardziej estetycznym korpusem. Do-
datkowo dzigki nowoczesnym rozwigzaniom,
reczne podnoszenie jest znacznie Izejsze niz
dotychczas. Zastosowane nowe odlewy cis-
nieniowe oraz w peni automatyczny proces
produkcji najwazniejszych podzespotow
gwarantuje najwyzszg jakosc¢ i niezawodnosc
potwierdzong 5 letnim okresem gwarancji.
Nowy korpus pozwoli zastosowaé jeszcze
bardziej funkcjonalne systemy mocowan,
ktore pojawig sie wkrotce w naszej ofercie.

COSMO HTC
- przyjemnos¢ dotyku

Chcemy dostarczac¢ produkty, ktére sg w sta-
nie sprosta¢ wymaganiom Klientéw. Wielo-
zadaniowy pilot COSMO HTC jest odpowie-
dzig na oczekiwanie rynku. Przejrzyste menu
z mozliwoscig sterowania i programowania
czasu pracy, 12 grup odbiornikéw oraz
przyjemna w dotyku obudowa pilota w wy-
konczeniu soft sprawiaja, ze jest to urzadze-
nie o wyjatkowej atrakcyjnosci. Wazna jest
réwniez zmiana w sposobie zasilania pilota.
W tym przypadku zastosowalismy 2 alkaiczne
baterie AAA o napieciu 1,5V. Umozliwia to
w znacznym stopniu wydtuzenie czasu pracy
urzadzenia i zdecydowane zwiekszenie

zasiegu pracy co ma pierwszorzedne zna-
czenie w sterowaniu bezobstugowym.

Firma w internecie

W dzisiejszych czasach internet jest jednym
z najszybszych sposobdéw komunikowania sie
miedzy ludzmi. Posiadanie wiasnej strony
www sprawia, ze wiele osdb, a by¢ moze i po-
tencjalni klienci znajdujg nas w kilka sekund.
Bez zbednych telefonow, przegladajac naszg
strone www, dowiadujg sie o nas wigcej niz
w jakiejkolwiek innej reklamie. Reklamie? Tak,
doktadnie, dobrze zaprojektowana strona
www, jest nie tylko przedstawieniem naszej
oferty, ale przede wszystkim reklamg w me-
dium, do ktérego dostep obecnie majg prawie
wszyscy. Korzystanie i wykorzystywanie tego
poteznego nosnika informacji, staje sie dzisiaj
koniecznoscig i potrzebg. Coraz wiecej
potencjalnych klientéw weryfikuje nas
poprzez internet. Jesli prezentujemy sie w nim
dobrze zyskujemy , jesli Zle tracimy, jesli
wogodle nas nie ma to czesto nie bierze sie nas
pod uwage w wyborze biznesowego partnera,
producenta czy dostawcy. Warto zatem
zadba¢ o zaistnienie w internecie tym bar-
dziej, ze nie sg to duze koszty a korzysci z tego
wynikajace moga okazac sie olbrzymie
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Enjoy the mobility
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www.mobilusmotor.com

Kupuj nasze!-
- program promoc;ji
polskich produktow

“o,

Potwierdzajac swoj szybki rozwdj i polskie
pochodzenie, Mobilus Motor przystapit w lu-
tym 2010 roku do programu ,Kupuj Nasze.PL
— Sa powody do dumy”. Mobilus Motor jest
jedynym krajowym producentem sitownikéw
rurowych, ktéry bierze udziat w tym ogoélno-
polskim projekcie. Najwieksze atuty jakimi
pochwali¢ moze sie firma Mobilus Motor to
przede wszystkim: ciggle rozszerzajaca sie
oferta, doskonata jako$¢ produktow, atrak-
cyjne ceny oraz doswiadczeni pracownicy.
Jednym z zatozen kampanii ,Kupuj Nasze.PL
— Sa powody do dumy” byta budowa
pozytywnego wizerunku polskich produktéw
oraz umacnianie dumy z tego co polskie,
promowanie jakosci rodzimych towardw i firm
na rynku krajowym. Liczba osob sponta-
nicznie kierujgcych sie polskim pochodze-
niem produktéw z kazdym rokiem sie zmienia.
Badania podsumowujgce kampanie ,Kupuj
Nasze.PL — Sg powody do dumy” pokazaty
poziom patriotyzmu Polakéw podczas za-
kupow. Z badan wynika, ze z tgq kampanig
zetkneta sie prawie potowa polakéw. Okazato
sie, ze czynnikiem decydujagcym o zakupie
danego towaru jest przede wszystkim cena
produktu. W roku biezgcym mozna zauwazy¢
wzrost wskazan na cene z powodu kryzysu
i ograniczeniem w zwigzku z tym wydatkow
w budzecie domowym. Jednak warto zwréci¢
uwage na ciggle zwiekszajaca sie liczbe
konsumentow, dla ktérych liczy sie nie tylko
cena, ale i jakos¢ kupowanych artykutow, a ta
jest najczesciej wskazywanym elementem
zaraz po cenie. Dzis, klienci majacy ogromny
wybor i nie kierujacy sie jedynie ceng, czesciej
siegajg po polskie wyroby, doceniajgc ich
solidnosci jakosc.

Solidny partner
- problemy
wspoétpracy

Rzetelno$¢ i odpowiedzialno$¢ w biznesie, to
istotna zasada w procesie tworzenia i funkcjo-
nowania rynku. Terminowos$¢ w regulowaniu
zobowigzan, wypfacalnosé, przestrzeganie
przepiséw prawno-administracyjnych i zasad
uczciwej konkurencji, przyjazno$¢ stosowa-
nych metod dziatania wewnatrz i na zewnatrz
firmy, jako$¢ oferowanych towaréw i ustug,
zaangazowanie w sprawy srodowiska spote-
cznego i dbatos¢ o Srodowisko naturalne oraz
stopien przygotowania firmy do funkcjo-
nowania w UE. Wszystko to cechy charaktery-
zujgce nieskazitelng firme i idealnego
partnera, z ktorym chcielibySmy mie¢ do
czynienia prowadzac nasze interesy. Jednak
w praktyce czesto spotykamy sie z koope-
rantem nierzetelnym, nieterminowym i nie-
wyptacalnym. Wszyscy wiemy czym moze
skonczy¢ sie brak ptynnosci finansowej firmy
i nic tu nie pomoze $wiadomos¢, ze mamy
pieniadze ale ,,u ludzi” By¢ moze prowa-
dzenie dziatalnosci edukacyjnej i infor-
macyjnej w tym zakresie mogtoby nam
pomodc. Upowszechnianie wsréd innych
biznesowych partneréw ,dobrych a zwtaszcza
ztych przyktadow” moze by¢ straszakiem dla
tych, ktérych czesto kredytujemy czekajac
bez konca na naleznosci za przekazany towar
czy ustuge.




VETECO

Madryckie targi VETECO 2010 zgromadzity
blisko 400 firm m.in. z Austrii, Belgii, Chin,
USA, Francji, Grecji, Irlandii, Portugalii,
Polski, Wielkiej Brytanii, Szwecji, Szwajcarii
i Turcji. To 6sma edycja imprezy, ktéra skupia
rokrocznie kilkadziesigt tysiecy odwie-
dzajacych. W tym roku podczas ekspozycji
trwajacej od 4 do 7 maja w Feria de Madrid
stoiska targowe odwiedzili specjalisci i bran-
zowcy z ponad siedemdziesieciu krajow.
Targi VETECO 2010 okazaly sie doskonatym
forum prezentujgcym petny zakres produktow
i ustug branzy wokotokiennej. W obecnej
sytuacji gospodarczej i w obliczu nowych
wyzwan rynku targi VETECO sg idealnym
miejscem pozwalajacym zidentyfikowaé nowe
mozliwosci branzy w odpowiedzi na
oczekiwania klientéw. Impreze wspierato
ASEFAVE (Hiszpanskie Stowarzyszenie
Producentow Okien i Fasad). VETECO
przedstawito nie tylko najnowsze osiagniecia
w dziedzinie zaston ale roéwniez zapre-
zentowato to wszystko co stanowi oktadziny
budynku. Roéwniez w tym roku VETECO
przedstawito sposoby remontéw i konser-
wacji budynkow, rozwoju rozwigzan majacych

MIEDZYNARODOWE TARGI
OKIEN | SZKLA - MADRYD 2010

na celu poprawe stabilnosci i wydajnosci
energetycznej. Briefing pod hastem ,,Szklany
plan kroczacy” byt interesujaca inicjatywa
proponujaca ciekawe korzysci osobom, ktore
chciatyby zastgpi¢ swoje okna innymi bar-
dziej efektywnymi rozwigzaniami. IFEMA
zorganizowata program dla gosci we
wspotpracy z Ministerstwem Handlu i Prze-
mystu w Madrycie w celu zapewnienia
obecnosci profesjonalistéw z krajow o gtow-
nym zainteresowaniu dla tego sektora.
Hiszpania umocnita swojg pozycje na rynku
w ostatnich latach i stata sie drugim co
do wielkosci producentem okien w Europie,
Uplasowata sie zaraz za Niemcami, pro-
dukujgc ponad 12 min sztuk, co stanowi 10%
catkowitej produkcji kontynentu. VETECO
odzwierciedla te sytuacje stajac na czele
rankingu tego typu targdw w Europie.
Madryckie targi sa ,,wizytdéwkg”’ dla sektora
okiennego i kazda kolejna edycja przycigga
wigcej producentdw rodzimych (czyli hisz-
panskich) ale takze wytworcow z catego
Swiata, bedac dla nich czytelnym punktem
odniesienia do ,,dziania sie” w branzy
wokotokiennej. Firma Mobilus Motor jako
jedyny wystawca z Polski zaprezentowata
caty program produkcji sitownikéw rurowych
PICO i PRO, sterownia radiowe COSMO oraz
obszerny zestaw akcesoridw. Szczegdlne
zainteresowanie ws$réd odwiedzajgcych
nasze stoisko wzbudzita rodzina pilotéw serii
COSMO oraz nowe systemy mocowan
sitownikéw. Jako jedyny polski producent
sitownikdéw roletowych mieliSmy prawdziwg

satysfakcje prezentujgc wyroby MADE IN
POLAND. Europejskie pochodzenie sitow-
nikéw, atrakcyjne wzornictwo oraz konkuren-
cyjne ceny okazaty sie niekwestionowanym
atutem przy nawigzywaniu biznesowych
kontaktow. Targi to wazny pod wzgledem
efektywnosci sposob na nawigzanie dtugo-
falowych i owocnych relacji z klientami dlatego
tez firma Mobilus Motor po obecnosci na
targach R+T w Stuttgarcie uznata swojg
obecnos¢ na VETECO jako obowigzkowy
punkt w planie dziatan marketingowych. Tym
bardziej, ze...Hiszpania to piekny kraj
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VETECO 2010 - Prezentacja na stoisku Mobilus Motor

NOWE SILOWNIKI W OFERCIE MOBILUS MOTOR

Seria EXPERT

APIS i EURUS to nowe sitowniki otwierajace
linie produktéw nowej serii EXPERT. Odpo-
wiednio dobrane moce 80Nm i 100Nm oraz
predkosci 12 obr./min. beda witasciwg
propozycjg do napedu bram i krat o wadze do
170kg! Wiadomym jest, ze napedy tego typu
czesto pracujg w warunkach odmiennych niz
popularne rolety. Przeznaczenie przemy-
stowe wymusza bezawaryjng prace w trud-
nym otoczeniu. Projektujagc nowe produkty
potozyliSmy szczegolny nacisk na zagwa-
rantowanie duzej wytrzymatosci i odpornosci
na intensywnos¢ uzytkowania

660mm

SILOWNIKI SERII
EXPERT NHK

‘ l 80 Nm ‘ l 12 obr/min‘ l 230V 50Hz ‘ l 320W 1,4A ‘

| APIS

Serii ULTRA PRO zostata stworzona dla
szczegoblnie wymagajacych odbiorcow. Wyja-
tkowe rozwigzania konstrukcyjne sitownikow
ULTRA PRO w ktorych najwiekszy nacisk
potozyliSmy na odizolowanie odgtosu pracy
silnika i reduktora, zmniejszyty ponad dwu-
krotnie natezenie dzwieku! Poruszajacy sie
bezszelestnie pancerz z predkoscia, ktora

l EURUS H 100 Nm H 12 obr/min‘ l 230V 50HzH380W 17A ‘

Wyglad skrzynek roletowych lub charakte-
rystyka profili pancerzy jest dla Panstwa
klientéw czesto nie do odréznienia. W czasach
ogdlnej unifikacji i standaryzacji, trzeba wielu
staran aby wyrozni¢ swoje produkty. Zasto-
sowanie sitownikéw Mobilus Motor gwarantuje
zauwazalng zmiane. Nowa linia sitownikéw

pozwala bez znuzenia obserwowaé jego
przemieszczanie, wazny jest szczegdlnie w
przypadku wysokich rolet a takze jedno-
czesnej pracy wielu napedéw. Poranna cisza
nieprzerwana przez dzwiek uruchamianych
jednoczesnie kilku sitownikéw, moze by¢ dla
Panstwa Klientéw najwazniejszym atutem
przy wyborze wykonawcy! Wprowadzenie do
oferty produktéw gwarantujgcych ponadprze-
cietne wiasciwosci, wyrézni Was od konku-
rencji, Przyszty rok przyniesie wiele korzysci
jesli wykorzystacie naszg nowg linie sitow-
nikéw ULTRA PRO i ULTRA PRO Cosmol!

=

580/660mm

SILOWNIKI SERII
ULTRA PRO
ULTRA PRO COSMO

IHORUS H 6Nm H250br/minH230V50HZH130W0,6A‘

l VIRTUS H 9Nm H 25 obr/minH230V 50Hz Hmow 0,7A ‘

l KRONOS ‘ l 9Nm ‘ l 16 obr/min H 230V 50Hz H 130W 0,6A ‘

l URANUS H 12 Nm H 1eobr/minH 230V 5OHZH160W0,7A‘




PORHADVY
MHAJSTRA
MORILSKIEGO...

W tym wydaniu Porad Majstra Mobilskiego
zajmiemy sie kwestig witasciwego podia-
czania i programowania napgdow rurowych
zwbudowanym odbiornikiem radiowym (seria
COSMO). W przeciwienstwie do napedéw
standardowych, ktére podpina sie poprzez
roznego rodzaju dodatkowe sterowniki - od
najprostszych wytacznikéw klawiszowych
(POLO, EFAPEL) czy sterownikéw grupo-
wych (DZU), po zewnetrzne odbiorniki
radiowe (COSMO E) - tzw. "radiowki"
wystarczy po prostu zasilic¢. Doswiadczeni
montazysci dokonujg podtaczenia zasilania
elektrycznego wewnatrz obudowy ostony,
wykorzystujgc do tego celu ztaczki pota-
czeniowe (np. 3M ScotchlokTM).

Rys.1 Prawidtowe podtaczenie zasilania elektrycznego
do napeddw radiowych

Taki sposob montazu, ktéry umozliwia
odigczenie zasilania tylko od pojedynczego
napedu, pozwala unikng¢é w przysziosci
problemoéw, ktére moga pojawi¢ sie przy
serwisie rolety lub przy rozbudowie czy
zmianie konfiguracji systemu sterowania np.
o kolejne piloty. Kolejna kwestia to progra-
mowanie pilotéw. Najczesciej popetnianym
btedem jest wykorzystanie tego samego pilota
(kanatu w przypadku pilotéw wieloka-
natowych) jako pilota MASTER do kilku
napedow jednoczesnie.

Rys.2 Nieprawidtowe programowanie pilota
- kanatu MASTER

Skutkowaé to bedzie problemami przy dopro-
gramowywaniu kolejnych pilotéw (kanatéw)
badz przy prébie zmiany kierunku obrotow
tylko jednego z napeddw, ktére posiadajg
wspolnego MASTER'a. Ze wzgledu na
wygode programowania zaleca sie aby kazdy
sitownik miat wlasnego, oddzielnego pilota
MASTER (oddzielny kanat w przypadku
pilotow wielokanatowych).

MASTER 1

Rys.3 Prawidtowe programowanie pilota
- kanatu MASTER
Dzieki takiemu rozwigzaniu, w ktérym kazdy
sitownik ma przypisany wytacznie do niego
przynajmniej jeden pilot (kanat), bez problemu

mozna zmieni¢ jego kierunki obrotu, dogry-
wac kolejne piloty lub pogrupowac je w poza-
dany przez klienta sposéb. Zatem, jesli
chcemy jednym pilotem (kanatem) obstu-
giwa¢ wiecej niz jedna rolete, musimy
najpierw zaprogramowa¢ piloty (kanaty)
indywidualne, ktére bedg petnity role
MASTER'ow dla poszczegolnych sitownikow,
a nastepnie, za ich pomocg, dogrywamy piloty
(kanaty) centralne.

=%

.......

MASTER 1 MASTER 2

MASTER 1
IMASTER 2

Rys.4 Prawidtowe programowanie pilotéw centralnych

Ostatnig kwestig jest rozmieszczenie pilotéw
,centralnych”. Nalezy pamieta¢, iz zasigg
sterowania radiowego ograniczony jest przez
przepisy dotyczace maksymalnej mocy
pilotébw oraz warunki zabudowy urzadzen.
Projektujac rozmieszczenie pilotdw nalezy
uwzgledni¢ ograniczenie zasiegu do ok. 25m
przez dwie Sciany.

Szczegotowe wyjasnienia wraz ze schema-
tami mozna znalez¢ pod adresem:

www.oslony.com

Wszelkie pytania kierujcie na adres:
mmobilski@mobilusmotor.com
mmobilski@oslony.com

Pozdrawiam

/” g/&’b‘e//‘ /% obitely

ELEMENTY SZURKIEGO MONTHZU DO SKRZUNEN SUYSTEMOWYCH

Szanowni Montazysci!

Czy zastanawialiscie sie ile pracy czeka Was
przy ,,motoryzacji” istniejacych nadstawnych
rolet PCV? Przeciez coraz czesciej spoty-
kacie sie z koniecznoscig unowoczesnienia
rolet napedzanych recznie, a to wigze sie nie
tylko z doprowadzeniem zasilania do wnetrza
skrzynki, lecz réwniez z zamocowaniem uch-
wytu silnika. Jesli zastosujecie uchwyty sys-
temowe PICO iPRO, to okaze sie, ze montaz
ograniczy sie wytgcznie do kilku prostych
czynnosci! W miejscu gdzie zazwyczaj przy-
krecamy stalowg blache wktadamy uchwyt
systemowy, pozycjonujemy go tak aby byt
odpowiedni dostep do pokretet regulacyjnych
krancéwek i poprzez przykrecenie 4 wkretami
mocujemy ramke uchwytu. Prawda, ze
proste?

Ramka uchwytu
systemowego
SKS Stakusit

Beclever, Hosten, Inoutic,
Portos

Ramka uchwytu systemowego

Uchwyt systemowy Uchwyt systemowy

PRO

Wydawca:
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POLSKI PRODUCENT SILOWNIKOW RUROWYCH DO ROLET, MARKIZ | BRAM ZWIJANYCH ORAZ STEROWAN
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Adres:

Mobilus Motor Spoétka z o.0., ul. Mietowa 37, 61-680 Poznan

tel. +48 61 825 81 11, tel./fax +48 61 825 80 52, e-mail: info@mobilusmotor.com
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