
Podatki s¹ powszechnie uwa¿ane przez po-
datników za uci¹¿liwe, niesprawiedliwe i nie-
uchronne st¹d stwierdzenie: s¹ w ¿yciu tylko 
dwie pewne rzeczy - œmieræ i podatki. 
Rz¹d przyj¹³ ostateczn¹ wersjê projektu 
bud¿etu 2011 z 40,2 mld z³ deficytu. W pro-
jekcie zapisano zmiany w podatku VAT. Przez 
3 lata, pocz¹wszy od 2011 r., bêd¹ obo-
wi¹zywa³y nastêpuj¹ce stawki VAT: 23%  i 8% 
(obecnie 22% i 7%). Analitycy przewiduj¹ ¿e, 
po podniesieniu VAT najpierw wzroœnie in-
flacja, a wzrost cen wywo³a eskalacjê ¿¹dañ 
p³acowych. Jeœli prze³o¿y siê to na wzrost 
wynagrodzeñ spowoduje to wy¿szy popyt na 
towary i us³ugi, który doprowadzi do kolejnego 
skoku inflacji, ale temu powinny zapobiec 
wy¿sze stopy procentowe. Tak twierdz¹ 
specjaliœci od finansów, jednak ich prze-
widywania jak zwykle zweryfikuje ¿ycie. 
Jedno jest pewne bêdzie dro¿ej. Klienci  
wra¿liwi na cenê, po podwy¿ce mog¹ siêgn¹æ 
po coœ tañszego. Jak zatem zareaguj¹ 
producenci na wy¿sz¹ stawkê podatku 
wymuszaj¹c¹ wzrost cen? Niektórzy zamie-
rzaj¹ wzi¹æ wy¿szy podatek na siebie, inni 
jednak bêd¹ zmuszeni przerzuciæ podwy¿kê 
na klienta, jeszcze inni bed¹ obni¿aæ koszty 
produkcji i szukaæ tañszych dostawców. Mo¿e 
siê okazaæ, ¿e dla wielu przedsiêbiorców tanie 
wyroby z Pañstwa Œrodka stan¹ siê pozornym 
antidotum na podwy¿szkê podatku. Byæ mo¿e 
to daleko posuniêta teza, ale wiadomo wszak, 
¿e Unijny producent  choæby wyszed³ z siebie 
nie jest w stanie zbiæ kosztów tak aby byæ 
konkurencyjnym z Chinami. Chiny mog¹ sto-
sowaæ ni¿sze ceny, poniewa¿ generuj¹ inne 
koszty np. niskie pensje, brak tak surowych 
przepisów jak w UE dotycz¹cych ochrony 
œrodowiska czy prawa pracy. Czy zatem od 
nowego roku wraz z podwy¿szk¹ podatku VAT 
mo¿emy  spodziewaæ siê zwiêkszonej poda¿y 
tanich chiñskich butów, tekstyliów i...silników 
rurowych? Co prawda rynek rz¹dzi siê swoimi 
prawami, ale czy zauwa¿y, ¿e tañsze chiñskie 
wcale  nie  znaczy  lepsze?

B ê d z i e d r o ¿ e j ?

Prezentacja z terenu
- wywiad
z Micha³em Chmielewskim

w³aœcicielem firmy VER-MIX

W 1993 roku za³o¿y³em firmê, która na pocz¹-
tku swojego istnienia mia³a zaledwie trzech 
pracowników i zajmowa³a siê monta¿em ¿alu-
zji poziomych oraz roletek materia³owych, 
jednak z czasem zaistnia³a mo¿liwoœæ, aby 
uruchomiæ produkcjê i monta¿ rolet zewnê-
trznych, które bardzo szybko znalaz³y swoje 
miejsce na naszym miejscowym rynku. 
Decyzja o rozpoczêciu produkcji rolet by³a 
bardzo trafna, poniewa¿ zainteresowanie 
klientów przeros³y moje oczekiwania i dlatego 
w krótkim czasie wzros³a liczba pracowników 
w mojej firmie. Z roku na rok zwiêksza³a siê 
liczba odbiorców indywidualnych , a zarazem 
stworzy³em bazê firm, które by³y zaintere-
sowane wspó³pfrac¹ w temacie systemów 
os³onowych. W tym czasie, gdy firma zaczê³a 
rozwijaæ siê praktycznie sama, a baza firm 
wspó³pracuj¹cych z nami wzrasta³a z roku na 
rok postanowi³em rozbudowaæ halê produk-
cyjn¹ oraz wybudowaæ nowe biuro handlowe, 
które jest niezbêdne do pierwszego kontaktu  
z partnerami handlowymi oraz klientami. Na 
dzieñ dzisiejszy nasza produkcja to przede 
wszystkim rolety zewnêtrzne, roletki materia-
³owe, vertikale, moskitiery oraz bramy rolowa-
ne. Posiadamy do nich ca³y niezbêdny 
osprzêt mechaniczny, który zapewni bezpie-
czn¹ pracê naszych produktów.

Okres zimowy dla wielu z nas jest czasem, 
który przynosi wiele znaków zapytania, lecz 
staramy siê ustawiæ nasz¹ produkcjê tak, aby 
nasi stali odbiorcy hurtowi jak i indywidualni 
byli w pe³ni zadowoleni. Profil produkcji w tym 
czasie raczej za wiele sie nie zmienia, gdy¿ 
przez to, ¿e mamy ustabilizowany tok 
produkcyjny i sta³e umowy z naszymi 
hurtownikami jesteœmy w ci¹g³ym cyklu 
produkcyjnym. Wiadomo, ¿e jesteœmy 
uzale¿nieni od waruków atmosferycznych 
panuj¹cych w tym okresie, poniewa¿ bardzo 
niska temperatura koliduje z monta¿em rolet. 
W takich sytuacjach sprawnie dzia³aj¹cy dzia³ 
obs³ugi klienta na bie¿¹co informuje odbiorcê i 
ustala termin tak, aby sprawa by³a pozytywnie 
za³atwiona.

Moim jak i naszym wspólnym sukcesem, bo 
przecie¿ chodzi tu o pracowników ca³ej firmy 
to ugruntowanie naszej pozycji na rynku 
systemów os³onowych i ci¹g³y jej rozwój. Na 
pocz¹tku roku zosta³o oddane nowe biuro 
handlowe, rozbudowaliœmy halê produkcyjn¹, 
w której to nasi wysoko wykfalikfikowani 
pracownicy maj¹ dostêp do coraz to 
nowszych rozwi¹zañ technologicznych 
zwi¹zanych z cyklem produkcyjnym. Poprzez 
ciê¿k¹ pracê w ostatnich latach staliœmy siê 
liderem na rynku lokalnym co stawia nas w 
jeszcze lepszym œwietle. Dla mnie sukcesem 
jest to, ¿e z powierzanych zadañ wywi¹zujê 
siê w sposób nale¿yty, ¿e wspó³pracowników 
w postaci moich podw³adnych traktujê w 
sposób odpowiedni, a oni to czuj¹ i daj¹ temu 
wyraz. Prywatnie, wydaje mi siê, ¿e udaje mi 
siê zamykaæ na klucz sprawy zawodowe i nie 
przenosiæ ich do domu. Przez wiele lat 
udziela³em siê graj¹c w pi³kê no¿n¹ co i dzisiaj 
czyniê z wielkim zadowoleniem. Je¿d¿ê na 
nartach, co traktujê jako odpoczynek od spraw 
zawodowych. Na resztê, có¿, chyba brakuje 
czasu. 

Je¿eli chodzi o popularnoœæ, a co dalej idzie 
zapotrzebowanie w temacie systemów 
os³onowych w porównaniu krajowego rynku   
z rynkiem zachodnim to widzê du¿y postêp. 
Coraz wiêcej krajowych firm wprowadza na 
nasz rynek wiele rozwi¹zañ technicznych, 
które z powodzeniem konkuruj¹ z zachod-
nimi. Przez to coraz wiêcej firm dewelo-
perskich jak i klientów indywidualnych decy-
duje siê na korzystanie z systemów os³ono-
wych produkcji krajowej i nie tylko. 

Rok 2010 w historii firmy Ver-Mix zapisa³ siê 
wyj¹tkowo dobrze, mimo ma³o optymisty-
cznych prognoz dla bran¿y. Stabilne funda-
menty, które nasza firma wypracowa³a w po-
przednich latach, jak równie¿ coraz wiêksza 
œwiadomoœæ marki wœród u¿ytkowników 
naszych produktów przyczynia siê do 
pozytywnego zamkniêcia roku bud¿etowego. 
Wykorzystuj¹c w³asne atuty i przewagê kon-
kurencyjn¹ budowan¹ na przestrzeni os-
tatnich lat zrealizowaliœmy wszystkie plany 
zarówno w obszarze sprzeda¿y, jak i szeroko 
zakrojonych dzia³añ marketingowych. Mimo i¿ 
jest to ju¿ 17 rok dzia³alnoœci firmy Ver-Mix na 
naszym rynku, wcale nie zwalniamy i ci¹gle 
opracowujemy nowe rozwi¹zania w temacie 
systemów os³onowych. Zdajemy sobie 
sprawê, ¿e sytuacja na rynku z powodu 
podwy¿ki podatku VAT mo¿e niekorzystnie 
wp³ywaæ na zapotrzebowanie naszego 
konsumenta i w³aœnie dlatego bêdziemy 
opracowywaæ nowe rozwi¹zania tak, aby 
koñcowy odbiorca by³ zadowolony.

Firma VER-MIX jest znana i ceniona. Jaka
jest geneza jej powstania?

Jak ocenia Pan sezon 2010 i jak
prognozuje Pan rok 2011 w kontekscie
wzrostu podatku VAT?

Popularnoœæ produktów os³onowych
w Polsce wci¹¿ wzrasta. Czy wg Pana jest
ju¿ taka jak w krajach Europy zachodniej?

Jako szef firmy co uwa¿a Pan za swój
najwiêkszy sukces?

Zima to trudniejszy czas dla bran¿y
budowlanej i monta¿owej, jak Pana firma
radzi sobie w tym okresie?

COMOS£ONY
Poznañ - jesieñ - 2010

Tadeusz Szechowski
- dyrektor marketingu Mobilus Motor Sp. z o.o.

I N F O R M A T O R B R A N Z O W Y

...Zrezygnowa³em z tych drogich rolet i sam
  zabezpiecze nasz dom...



Czy wiesz ¿e...www.oslony.com

Ubezpieczenia
w us³ugach
monta¿owych

Odm³odzona seria
si³owników PRO NHK

Ubezpieczenia to temat na osobn¹ publikacjê, 
w tym wydaniu informatora pragniemy zasy-
gnalizowaæ jedynie problematykê. Firmy mon-
ta¿owe borykaj¹ siê z dwojakiego rodzaju 
g³ównymi problemami:             .

Pierwszy problem dotyczy ryzyka pojawia-
j¹cego sie podczas samych prac monta¿-
owych. Na dzieñ dzisiejszy wiele firm ubez-
pieczeniowych posiada w swojej ofercie tzw. 
ubezpieczenia budowlano-monta¿owe, które 
zapewniaj¹ ochronê wszystkim stronom 
zaanga¿owanym w realizacjê robót budowy-
monta¿u:                 .

Przedmiotem ochrony w zwi¹zku z wyko-
naniem robót budowlano-monta¿owych mog¹ 
byæ:                   .

Okres ochrony ubezpieczeniowej obejmuje 
wszelkie dzia³ania realizowane od momentu 
organizacji placu budowy/robót, dokazania 
ca³oœci lub czêœci robót inwestorowi do 
esploatacji. Drugi problem dotyczy ryzyka 
finansowego. Tu przychodzi nam z pomoc¹ 
wiele instytucji ubezpieczeniowo-finan-
sowych oferuj¹cych ubezpieczenia nale¿-
noœci. Zalety ubezpieczenia:         .

Ju¿ nied³ugo zaprezentujemy Pañstwu 
odm³odzone si³owniki serii PRO NHK. Nowe 
si³owniki z mo¿liwoœci¹ awaryjnego, rêcznego 
podnoszenia, charakteryzuj¹ siê mocniej-
szym i bardziej estetycznym korpusem. Do-
datkowo dziêki nowoczesnym rozwi¹zaniom, 
rêczne podnoszenie jest znacznie l¿ejsze niz 
dotychczas. Zastosowane nowe odlewy ciœ-
nieniowe oraz w pe³ni automatyczny proces 
produkcji najwa¿niejszych podzespo³ów 
gwarantuje najwy¿sz¹ jakoœæ i niezawodnoœæ 
potwierdzon¹ 5 letnim okresem gwarancji. 
Nowy korpus pozwoli zastosowaæ jeszcze 
bardziej funkcjonalne systemy mocowañ, 
które pojawi¹ sie wkrótce w naszej ofercie.

Solidny partner
- problemy
wspó³pracy

Rzetelnoœæ  i odpowiedzialnoœæ w biznesie, to 
istotna zasada w procesie tworzenia i funkcjo-
nowania rynku. Terminowoœæ w regulowaniu 
zobowi¹zañ, wyp³acalnoœæ, przestrzeganie 
przepisów prawno-administracyjnych i zasad 
uczciwej konkurencji, przyjaznoœæ stosowa-
nych metod dzia³ania wewn¹trz i na zewn¹trz 
firmy, jakoœæ oferowanych towarów i us³ug, 
zaanga¿owanie w sprawy œrodowiska spo³e-
cznego i dba³oœæ o œrodowisko naturalne oraz 
stopieñ przygotowania firmy do funkcjo-
nowania w UE. Wszystko to cechy charaktery-
zuj¹ce nieskaziteln¹ firmê i idealnego 
partnera, z ktorym chcielibyœmy mieæ do 
czynienia prowadz¹c nasze interesy. Jednak 
w praktyce czêsto spotykamy siê z koope-
rantem nierzetelnym, nieterminowym i nie-
wyp³acalnym. Wszyscy wiemy czym mo¿e 
skoñczyæ siê brak p³ynnoœci finansowej firmy   
i nic tu nie pomo¿e œwiadomoœæ, ¿e mamy 
pieni¹dze ale ,,u ludzi’’ Byæ mo¿e prowa-
dzenie dzia³alnoœci edukacyjnej i infor-
macyjnej w tym zakresie mog³oby nam 
pomóc. Upowszechnianie wœród innych 
biznesowych partnerów „dobrych a zw³aszcza 
z³ych przyk³adów” mo¿e byæ straszakiem dla  
tych, których czêsto kredytujemy czekaj¹c 
bez koñca na nale¿noœci za przekazany towar 
czy us³ugê.                           .

Chcemy dostarczaæ produkty, które s¹ w sta-
nie sprostaæ wymaganiom  Klientów. Wielo-
zadaniowy pilot COSMO HTC jest odpowie-
dzi¹ na oczekiwanie rynku. Przejrzyste menu 
z mo¿liwoœci¹ sterowania i programowania 
czasu pracy, 12 grup odbiorników oraz 
przyjemna w dotyku obudowa pilota w wy-
koñczeniu soft sprawiaj¹, ¿e jest to urz¹dze-
nie o wyj¹tkowej atrakcyjnoœci. Wa¿na jest 
równie¿ zmiana w sposobie zasilania pilota.  
W tym przypadku zastosowaliœmy 2 alkaiczne 
baterie AAA o napiêciu  1,5V. Umo¿liwia to     
w znacznym stopniu wyd³u¿enie czasu pracy 
urz¹dzenia i zdecydowane zwiêkszenie 
zasiêgu pracy co ma pierwszorzêdne zna-
czenie w sterowaniu bezobs³ugowym.      .

COSMO HTC
- przyjemnoœæ dotyku

W dzisiejszych czasach internet jest jednym   
z najszybszych sposobów komunikowania siê 
miêdzy ludŸmi. Posiadanie w³asnej strony 
www sprawia, ¿e wiele osób, a byæ mo¿e i po-
tencjalni klienci znajduj¹ nas w kilka sekund. 
Bez zbêdnych telefonów, przegl¹daj¹c nasz¹ 
stronê www, dowiaduj¹ siê o nas wiêcej ni¿    
w jakiejkolwiek innej reklamie. Reklamie? Tak, 
dok³adnie, dobrze zaprojektowana strona 
www, jest nie tylko przedstawieniem naszej 
oferty, ale przede wszystkim reklam¹ w me-
dium, do którego dostêp obecnie maj¹ prawie 
wszyscy. Korzystanie i wykorzystywanie tego 
potê¿nego noœnika informacji, staje sie dzisiaj 
koniecznoœci¹ i potrzeb¹. Coraz wiêcej 
potencjalnych klientów weryfikuje nas 
poprzez internet. Jeœli prezentujemy siê w nim 
dobrze zyskujemy , jeœli Ÿle tracimy, jeœli 
wogóle nas nie ma to czêsto nie bierze siê nas 
pod uwagê w wyborze biznesowego partnera, 
producenta czy dostawcy. Warto zatem 
zadbaæ o zaistnienie w internecie tym bar-
dziej, ¿e nie s¹ to du¿e koszty a korzyœci z tego 
wynikaj¹ce mog¹ okazaæ siê olbrzymie    .

Firma w internecie

www.mobilusmotor.com

www.ubezpieczeniefirm.com 
www.kuke.com.pl
www.pzu.pl

bezpieczeñstwem realizacji inwestycji,
gwarancj¹ finansowania inwestycji.

inwestorom/zleceniodawcom,
wykonawcom i podwykonawcom.

obiekty budowlane i/lub monta¿owe
tj. materia³y niezbêdne do ich realizacji
i koszty wykonania,
sprzêt, wyposa¿enie i zaplecze budowy,
maszyny budowlane,
dokumentacja budowy,
mienie osobiste pracowników,
inne koszty i mienie.

ubezpieczenie wszystkich nale¿noœci lub
tylko wybranych przez Pañstwa
kontrahentów,
przeprowadzana jest rzetelna ocena
wiarygodnoœci handlowej ka¿dego
kontrahenta,
sk³adka ubezpieczeniowa jest jedynym
kosztem ubezpieczenia, bez dodatkowych
op³at oceniana jest kondycja kontrahentów
i windykacja ubezpieczonych nale¿noœci,
odszkodowanie jest wyp³acane
w przypadku nieotrzymania p³atnoœci za
towary lub us³ugi.

Kupuj nasze!-
- program promocji
  polskich produktów

Potwierdzaj¹c swój szybki rozwój i polskie 
pochodzenie, Mobilus Motor przyst¹pi³ w  lu-
tym 2010 roku do programu „Kupuj Nasze.PL 
– S¹ powody do dumy”. Mobilus Motor jest 
jedynym krajowym producentem si³owników 
rurowych, który bierze udzia³ w tym ogólno-
polskim projekcie. Najwiêksze atuty jakimi 
pochwaliæ mo¿e siê firma  Mobilus Motor to 
przede wszystkim: ci¹gle rozszerzaj¹ca siê 
oferta, doskona³a jakoœæ produktów, atrak-
cyjne ceny oraz doœwiadczeni pracownicy. 
Jednym z za³o¿eñ kampanii „Kupuj Nasze.PL 
– S¹ powody do dumy” by³a budowa 
pozytywnego wizerunku polskich produktów 
oraz umacnianie dumy z tego co polskie, 
promowanie jakoœci rodzimych towarów i firm 
na rynku krajowym. Liczba osób sponta-
nicznie kieruj¹cych siê polskim pochodze-
niem produktów z ka¿dym rokiem siê zmienia. 
Badania podsumowuj¹ce kampaniê  „Kupuj 
Nasze.PL – S¹ powody do dumy” pokaza³y 
poziom patriotyzmu Polaków podczas za-
kupów. Z badañ wynika, ¿e z t¹ kampani¹ 
zetknê³a siê prawie po³owa polaków. Okaza³o 
siê, ¿e czynnikiem decyduj¹cym o zakupie 
danego towaru jest przede wszystkim cena 
produktu. W roku bie¿¹cym mo¿na zauwa¿yæ 
wzrost  wskazañ na cenê z powodu kryzysu    
i ograniczeniem w zwi¹zku z tym wydatków   
w bud¿ecie domowym. Jednak warto zwróciæ 
uwagê na ci¹gle zwiêkszaj¹c¹ siê liczbê 
konsumentów, dla których liczy siê nie tylko 
cena, ale i jakoœæ kupowanych artyku³ów, a ta 
jest najczêœciej wskazywanym elementem 
zaraz po cenie. Dziœ, klienci maj¹cy ogromny 
wybór i nie kieruj¹cy siê jedynie cen¹, czêœciej 
siêgaj¹ po polskie wyroby, doceniaj¹c ich 
solidnoœæ i jakoœæ.



www.mobilusmotor.com

Seria EXPERT

Super ciche napêdy 

Madryckie targi VETECO 2010 zgromadzi³y 
blisko 400 firm m.in. z Austrii, Belgii, Chin, 
USA, Francji, Grecji, Irlandii, Portugalii, 
Polski, Wielkiej Brytanii, Szwecji, Szwajcarii    
i Turcji. To ósma edycja imprezy, która skupia 
rokrocznie kilkadziesi¹t tysiêcy odwie-
dzaj¹cych. W tym roku podczas ekspozycji 
trwaj¹cej od 4 do 7 maja w Feria de Madrid 
stoiska targowe odwiedzili specjaliœci i bran-
¿owcy z ponad siedemdziesiêciu krajów.  
Targi VETECO 2010 okaza³y siê doskona³ym 
forum prezentuj¹cym pe³ny zakres produktów 
i us³ug bran¿y wokó³okiennej. W obecnej 
sytuacji gospodarczej i w obliczu nowych 
wyzwañ rynku targi VETECO s¹ idealnym 
miejscem pozwalaj¹cym zidentyfikowaæ nowe 
mo¿ l iwoœci bran¿y w odpowiedzi na  
oczekiwania klientów. Imprezê wspiera³o 
ASEFAVE (Hiszpañskie Stowarzyszenie 
Producentów Okien i Fasad). VETECO 
przedstawi³o nie tylko najnowsze osiagniêcia 
w dziedzinie zas³on ale równie¿ zapre-
zentowa³o to wszystko co stanowi ok³adziny 
budynku. Równie¿ w tym roku VETECO 
przedstawi³o sposoby remontów i konser-
wacji budynków, rozwoju rozwi¹zañ maj¹cych 

na celu poprawê stabilnoœci i wydajnoœci 
energetycznej. Briefing pod has³em ,,Szklany 
plan krocz¹cy’’ by³ interesuj¹c¹ inicjatyw¹ 
proponuj¹c¹ ciekawe korzyœci osobom, które 
chcia³yby zast¹piæ swoje okna innymi bar-
dziej efektywnymi rozwi¹zaniami. IFEMA 
zorganizowa³a program dla goœci we 
wspó³pracy z Ministerstwem Handlu i Prze-
mys³u w Madrycie w celu zapewnienia 
obecnoœci profesjonalistów z krajów o g³ów-
nym zainteresowaniu dla tego sektora. 
Hiszpania umocni³a swoj¹ pozycjê na rynku    
w ostatnich latach i sta³a siê drugim co          
do wielkoœci producentem okien w Europie, 
Uplasowa³a siê zaraz za Niemcami, pro-
dukuj¹c ponad 12 mln sztuk, co stanowi 10% 
ca³kowitej produkcji kontynentu. VETECO 
odzwierciedla tê sytuacjê staj¹c na czele 
rankingu tego typu targów w Europie. 
Madryckie targi s¹ ,,wizytówk¹’’ dla  sektora 
okiennego i ka¿da kolejna edycja przyci¹ga 
wiêcej producentów rodzimych (czyli hisz-
pañskich) ale tak¿e wytwórców z ca³ego 
œwiata, bêd¹c dla nich czytelnym punktem 
odniesienia do ,,dziania siê’’ w bran¿y 
wokó³okiennej. Firma Mobilus Motor jako 
jedyny wystawca z Polski zaprezentowa³a 
ca³y program produkcji si³owników rurowych 
PICO i PRO, sterownia radiowe COSMO oraz 
obszerny zestaw akcesoriów. Szczególne 
zainteresowanie wœród odwiedzaj¹cych 
nasze stoisko wzbudzi³a rodzina pilotów serii 
COSMO oraz nowe systemy mocowañ 
si³owników. Jako jedyny polski producent 
si³owników roletowych mieliœmy prawdziw¹

satysfakcjê prezentuj¹c wyroby MADE IN 
POLAND. Europejskie pochodzenie si³ow-
ników, atrakcyjne wzornictwo oraz konkuren-
cyjne ceny okaza³y siê niekwestionowanym 
atutem przy nawi¹zywaniu biznesowych 
kontaktów. Targi to wa¿ny pod wzglêdem 
efektywnoœci sposób na nawi¹zanie d³ugo-
falowych i owocnych relacji z klientami dlatego 
te¿ firma Mobilus Motor po obecnoœci na 
targach R+T w Stuttgarcie uzna³a swoj¹ 
obecnoœæ na VETECO jako obowi¹zkowy 
punkt w planie dzia³añ marketingowych. Tym 
bardziej, ¿e...Hiszpania to piêkny kraj                              
.

.

MIÊDZYNARODOWE TARGI
OKIEN I SZK£A - MADRYD 2010

NOWE SI£OWNIKI W OFERCIE MOBILUS MOTOR

VETECO 2010 - Prezentacja na stoisku Mobilus Motor

CO

APIS i EURUS to nowe si³owniki otwieraj¹ce 
liniê produktów nowej serii EXPERT. Odpo-
wiednio dobrane moce  80Nm i 100Nm oraz 
prêdkoœci 12 obr./min. bêd¹ w³aœciw¹ 
propozycj¹ do napêdu bram i krat o wadze do 
170kg! Wiadomym jest, ¿e napêdy tego typu 
czêsto pracuj¹ w warunkach odmiennych ni¿ 
popularne rolety. Przeznaczenie przemy-
s³owe wymusza bezawaryjn¹ pracê w trud-
nym otoczeniu. Projektuj¹c nowe produkty 
po³o¿yliœmy szczególny nacisk na zagwa-
rantowanie du¿ej wytrzyma³oœci i odpornoœci 
na intensywnoœæ u¿ytkowania         .

APIS

EURUS

80 Nm 12 obr/min 230V 50Hz 320W 1,4A

380W 1,7A230V 50Hz12 obr/min100 Nm

SI£OWNIKI SERII
EXPERT NHK

KRONOS

URANUS

9 Nm 16 obr/min 230V 50Hz 130W 0,6A

160W 0,7A230V 50Hz16 obr/min12 Nm

HORUS

VIRTUS

130W 0,6A

160W 0,7A

230V 50Hz

230V 50Hz

25 obr/min

25 obr/min

6 Nm

9 Nm

580/660mm

660mm

SI£OWNIKI SERII
ULTRA PRO

ULTRA PRO COSMO
Wygl¹d skrzynek roletowych lub charakte-
rystyka profili pancerzy jest dla Pañstwa 
klientów czêsto nie do odró¿nienia. W czasach 
ogólnej unifikacji i standaryzacji, trzeba wielu 
starañ aby wyró¿niæ swoje produkty. Zasto-
sowanie si³owników Mobilus Motor gwarantuje 
zauwa¿aln¹ zmianê. Nowa linia si³owników 

Serii ULTRA PRO zosta³a stworzona dla 
szczególnie wymagaj¹cych odbiorców. Wyj¹-
tkowe rozwi¹zania konstrukcyjne si³owników 
ULTRA PRO w których najwiêkszy nacisk 
po³o¿yliœmy na odizolowanie odg³osu  pracy 
silnika i reduktora, zmniejszy³y ponad dwu-
krotnie natê¿enie dŸwiêku! Poruszaj¹cy siê 
bezszelestnie pancerz z prêdkoœci¹, która 
pozwala bez znu¿enia obserwowaæ jego 
przemieszczanie, wa¿ny jest szczególnie w 
przypadku wysokich rolet a tak¿e jedno-
czesnej pracy wielu napêdów. Poranna cisza 
nieprzerwana przez dŸwiêk uruchamianych 
jednoczeœnie kilku si³owników, moze byæ dla 
Pañstwa Klientów najwa¿niejszym atutem  
przy wyborze wykonawcy! Wprowadzenie do 
oferty produktów gwarantuj¹cych ponadprze-
ciêtne w³aœciwoœci, wyró¿ni Was od konku-
rencji, Przysz³y rok przyniesie wiele korzyœci 
jeœli wykorzystacie nasz¹ now¹ liniê si³ow-
ników ULTRA PRO i ULTRA PRO Cosmo!   .



www.mobilusmotor.com

Szczegó³owe wyjaœnienia wraz ze schema-
tami  mo¿na  znaleŸæ  pod  adresem:

Rys.1 Prawid³owe pod³¹czenie zasilania elektrycznego
          do napêdów radiowych

Rys.2 Nieprawid³owe programowanie pilota
          - kana³u MASTER

Rys.3 Prawid³owe programowanie pilota
          - kana³u MASTER

Rys.4 Prawid³owe programowanie pilotów centralnych

www.oslony.com
 

mmobilski@mobilusmotor.com
 mmobilski@oslony.com
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Wszelkie pytania kierujcie na adres:

Majster Mobilski
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POLSKI PRODUCENT SI£OWNIKÓW RUROWYCH DO ROLET, MARKIZ I BRAM ZWIJANYCH ORAZ STEROWAÑ
RADIOWYCH I AKCESORIÓW ZWI¥ZANYCH Z SZEROKO ROZUMIANYMI OS£ONAMI PRZECIWS£ONECZNYMI

W tym wydaniu Porad Majstra Mobilskiego 
zajmiemy siê kwesti¹ w³aœciwego pod³¹-
czania i programowania napêdów rurowych   
z wbudowanym odbiornikiem radiowym (seria 
COSMO). W przeciwieñstwie do napêdów 
standardowych, które podpina siê poprzez 
ro¿nego rodzaju dodatkowe sterowniki - od 
najprostszych wy³¹czników klawiszowych 
(POLO, EFAPEL) czy sterowników grupo-
wych (DZU), po zewnêtrzne odbiorniki 
radiowe (COSMO E) – tzw. "radiówki" 
wystarczy po prostu zasiliæ. Doœwiadczeni 
monta¿yœci dokonuj¹ pod³¹czenia zasilania 
elektrycznego wewn¹trz obudowy os³ony, 
wykorzystuj¹c do tego celu z³¹czki po³¹-
czeniowe (np. 3M ScotchlokTM). 

L1
N
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L1
N

PE

Taki sposób monta¿u, który umo¿liwia 
od³¹czenie zasilania tylko od pojedynczego 
napêdu, pozwala unikn¹æ w przysz³oœci 
problemów, które mog¹ pojawiæ siê przy 
serwisie rolety lub przy rozbudowie czy 
zmianie konfiguracji systemu sterowania np.  
o kolejne piloty. Kolejna kwestia to progra-
mowanie pilotów. Najczêœciej pope³nianym 
b³êdem jest wykorzystanie tego samego pilota 
(kana³u w przypadku pilotów wieloka-
na³owych) jako pilota MASTER do kilku 
napêdów jednoczeœnie. 

Skutkowaæ to bêdzie problemami przy dopro-
gramowywaniu kolejnych pilotów (kana³ów) 
b¹dŸ przy próbie zmiany kierunku obrotów 
tylko  jednego z napêdów, które posiadaj¹ 
wspólnego MASTER'a. Ze wzglêdu na 
wygodê programowania zaleca siê aby ka¿dy 
si³ownik mia³ w³asnego, oddzielnego pilota 
MASTER (oddzielny kana³ w przypadku 
pilotów wielokana³owych).

Dziêki takiemu rozwi¹zaniu, w którym ka¿dy 
si³ownik ma przypisany wy³¹cznie do niego 
przynajmniej jeden pilot (kana³), bez problemu 

mo¿na zmieniæ jego kierunki obrotu, dogry-
waæ kolejne piloty lub pogrupowaæ je w po¿¹-
dany przez klienta sposób. Zatem, jeœli 
chcemy jednym pilotem (kana³em) obs³u-
giwaæ wiêcej ni¿ jedna roletê, musimy 
najpierw zaprogramowaæ piloty (kana³y) 
indywidualne, które bêd¹ pe³ni³y role 
MASTER'ow dla poszczególnych si³owników, 
a nastêpnie, za ich pomoc¹, dogrywamy piloty 
(kana³y) centralne. 

Ostatni¹ kwesti¹ jest rozmieszczenie pilotów 
„centralnych”. Nale¿y pamiêtaæ, i¿ zasiêg 
sterowania radiowego ograniczony jest przez 
przepisy dotycz¹ce maksymalnej mocy 
pilotów oraz warunki zabudowy urz¹dzeñ. 
Projektuj¹c rozmieszczenie pilotów nale¿y 
uwzglêdniæ ograniczenie zasiêgu do ok. 25m 
przez dwie œciany.

MASTER 1

 1  1

2 2

MASTER 2 MASTER 2MASTER 1

MASTER 1

 1  1

2 2

MASTER 2
MASTER 2
MASTER 1

 1  1

2 2

ELEMENTY SZYBKIEGO MONTA¯U DO SKRZYNEK SYSTEMOWYCH

Ramka uchwytu systemowego
Beclever, Hosten, Inoutic,
Portos

Uchwyt systemowy
PICO

Uchwyt systemowy
PRO

Ramka uchwytu
systemowego
SKS Stakusit

Szanowni Monta¿yœci!
Czy zastanawialiœcie siê ile pracy czeka Was 
przy ,,motoryzacji’’ istniej¹cych nadstawnych 
rolet PCV? Przecie¿ coraz czêœciej spoty-
kacie siê z koniecznoœci¹ unowoczeœnienia 
rolet napêdzanych rêcznie, a to wi¹¿e siê nie 
tylko z doprowadzeniem zasilania do wnêtrza 
skrzynki, lecz równie¿ z zamocowaniem uch-
wytu silnika. Jeœli zastosujecie uchwyty sys-
temowe PICO  i PRO, to oka¿e siê, ¿e monta¿ 
ograniczy siê wy³¹cznie do kilku prostych 
czynnoœci! W miejscu gdzie zazwyczaj przy-
krêcamy stalow¹ blachê wk³adamy uchwyt 
systemowy, pozycjonujemy go tak aby by³ 
odpowiedni dostêp do pokrête³ regulacyjnych 
krañcówek i poprzez przykrêcenie 4 wkrêtami 
mocujemy ramkê uchwytu. Prawda, ¿e 
proste? 
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